China antigua-sofistas persuasion arte de la guerra estrategia oratoria

VIOLENCIA Y PERSUASION:
LOS FUNDAMENTOS ESTRATEGICOS
DE LA SOFISTICA EN LA CHINA ANTIGUA

AILBERT GALVANY
Université de Paris VIL

La retdrica, que no esth ausente en ningtn discurso y
que el discurso filosdfico busca superar, se resiste al discur-
so (o0 lo guia: pedagogia, demagogia, psicagogia). Abor-
daal Otro no de frente, sino ublicuamente, no ciertamen-
te commo una cosa, ya que la retdrica sigue siendo discurso
vy, a través de todos sus artificios, va hacia el Otro, solici-
ta su consentimiento. Mas la naturaleza especifica de la
retérica (de la propaganda, de la adulacidn, de la diploma-
cia, etc.) consiste en corromper esa libertad. Por esto es
violencia por excelencia, es decir, injusticia.

Emmanuel Lévinas, Totalidad e infinito

Si durante muchos siglos el estudio de la sofistica por parte de
los historiadores de la filosofia ha sido denostado e ignorado,
muy probablemente como counsecuencia de la maldicion que
la propia filosofia hizo caer sobre aquélla, a lo largo de las Gl-
timas décadas hemos asistido a un verdadero renacimiento del
interés por todo aquello relacionado con la sofistica, la retori-
ca, la persuasion o la oratoria. Este nuevo interés por el origen
y evolucidn de las téenicas de persuasién en Occidente ha desper-

tado al mismo tiempo la curiosidad de los investigadores por
el analisis y estudio de otras culturas que podrian haber elabo-
rado también teorias y técnicas semejantes. Brian Vickers, por
ejemplo, no duda en reclamar la atencion de los especmhstas

Este articulo fue recibido por la direccién de la revista el 2 de julio de 2002 y
aceptado para su publicacidn el 15 de octubre de 2002,
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en favor de la recopilacion y el estudio de las tradiciones ret6-
ricas del pasado y de las practicas o doctrinas de persuasion de-
sarrolladas por escuelas o individuos de diferentes culturas.!
Sin embargo una parte de los historiadores y estudiosos de la
persuasion negaron la posibilidad de que otras culturas, entre
las cuales figuraba China, hubieran podido producir una litera-
tura retorica propia. Ast, James J. Murphy afirma tajantemen-
te en su estudio sobre la historia de la retérica clasica: “There
is no evidence of an interest in rhetoric in the ancient civiliza-
tion of Babylon or Egypt, for instance neither Africa nor Asia
to this day produced a rhetoric”.? Otros eminentes especialis-
tas, aun cuando conceden la existencia de una tradicidn retd-
rica en el seno de otras culturas, en concreto la china, tienden a
considerarla netamente inferior a la tradici6n occidental en la
medida en que, para ellos, la retOrica china se caracteriza en li-
neas generales por un evidente desprecio del discurso y una
rotunda falta de interés por los mecanismos de la 1b6gica y del
razonamiento.’

Esta vision reduccionista, y hasta etnocéntrica, se ha supe-
rado definitivamente durante las ltimas décadas. No obstan-
te, las recientes investigaciones de la sinologia sobre el proble-
ma del lenguaje se han centrado en las téenicas argumentativas
y retoricas, dejando de lado el estudio de los Procedmuentos y
estrategias persuasivas que podriamos calificar como autén-
ticamente sofisticas. Salvo escasas excepciones, el interés de
los especialistas se ha dirigido o bien hacia el examen de algu-
nas areas particulares de la practica retérica, como los discur-
sos ceremoniales, las rapsodias 1 otras narraciones que parten
stempre de la teoria literaria,* o bien, hacia el analisis de los
modos de argumentacién y razonamiento, en especial, aque-

' B. Vickers, In Defence of Rbetoric, ¢ larendon Press, Oxford, 1988, pp. 471-474.
_ *J.J. Murphy, A Synoptic History oy Classical Rbetoric, Hermograras Press, Los
Angeles, 1983, p. 3.

* Veéanse en ese sentido los estudios de C. Becker, “Reasons for the lack of argu-
mentation and debate in the Far East”, International Journal of Intercultiral Relations
10(1986): 75-92 y de ]. V. Jensen, “Rhetorical Emphasis of Taoism”, Rbetorica 5(1987):
219-229.

* Véanse, entre otros, los trabajos de Ulrich Unger, Rbetorik des Klassischen Chi-
nesisch, Harrassowitz Verlag, Wiesbaden, 1994 y de Zhang Zhenhua, Chinesische nnd
Ell?()[){fl(d?@ Rbetorik. Ein VmO/ezc/y in Gnmdzuvcn Peter Lanry Frankfurt A. M., 1991.
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llas formas de persuasion relativas a la logica y al uso de figu-
ras retoricas clasicas.” En ninguno de estos casos se ha tratado
convenientemente el impacto, la recepcion, o el desarrollo de
las técnicas de persuasion propias de la sofistica aplicadas a la
antigiiedad china cuando, en realidad, tal y como veremos mas
adelante, el interés de los chinos por los modos de argumenta-
c16n reside no en el estudio de la logica formal de las proposi-
ciones que componen la sucesion de razonamientos sino en el
uso de la dialéctica.

Con ese objetivo en el horizonte, hemos decidido organi-
zar nuestra exposicion en tres apartados: el primero de ellos re-
pasara someramente las actitudes fundamentales del pensamien-
to chino a proposito del lenguaje; en el segundo apartado, nos
ocuparemos del uso caracteristico del lenguaje que, durante el
periodo de los Reinos Combatientes 8 B (476-221 a.C.), pro-
picio la emergencia y hegemonta del sofista en la vida intelec-
tual y politica de la época; en el tercer y Gltimo apartado, trata-
remos de demostrar finalmente la convergencia de presupuestos
y practicas entre la figura del estratega y la del sofista.

El lenguaje como problema filoséfico en China

En lineas generales, el conjunto de escritos que la propia tradi-
cion sinolégica clasifica como prefiloséficos o, si se prefiere,
como ajenos a las inquietudes y a la problematlca que caracte-
rizan las diversas corrientes de reflexion en la China de los
Reinos Combatzentes, es decir, textos como el Shujing Z #K, el
Shijing 55 3%, el Chungin Zuo zhuan & Fk /£ 15, el Guoyu
2L, ... carecen de referencias suficientemente explicitas en tor-
no a la cuestion del lenguaje, al menos como auténtico proble-
ma. Ello es debido probablemente al hecho de que la mentali-
dad que impera durante el periodo de la historia chma al que
pertenecen, o al menos tratan de reproducir, denominado como

* En torno al origen y evolucién del razonamiento y lalégica chinas nos remitimos
alas siguientes aportaciones: C. Hansen, Langnageand Logic in Ancient China, Michi-
gan University Press, Ann Arbor, 1983; C. Harbsmeier (ed), Science and Civilization
in China: Langnage and Logic, vol. VII.1, Cambridge University Press, Cambridge,
1998.
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Primaveras y Otofios 7 Fk (722476 a.C.), se caracteriza glo-
balmente por erigir al rito o etiqueta social (/i 1) en el centro
exclusivo alrededor del cual gravitan todos los modos de re-
lacion interpersonal. A lo largo del periodo preimperial, el
rito representa el sello distintivo de la civilizacion china, la li-
nea divisoria entre lo chino y lo extranjero e, incluso, entre la
élite social aristocratica y el resto: dicha nocion no implica
simplemente un orden ceremonial sino que comprende ade-
mas un orden sociopolitico en la medida en que define y certi-
ficalajerarquia, Ja autoridad y la legitimacion del poder.® Para
esta sociedad aristocratica dividida en una compleja jerarquia
de linajes y reunida en torno al culto religioso 2 los ancestros,
el rito es la auténtica forma estructurante, el verdadero modelo
organizativo del orden social y, en ese sentido, se le considera
anterior y superior al lenguaje, el cual ni siquiera es percibido
como rasgo distintivo del ser humano.” Se trata, en efecto, de
un universo en el que el lenguaje ocupa una funcion secunda-
ria en relacion con el rito, en el que la adecuacion del gesto
protocolario alin garantlza plenamente la estabilidad y la per-
manencia de unas jerarquias y relaciones sociales estrictamen-
te delimitadas y definidas de antemano. En la China de las Pri-
maveras y Otorios, la verdadera sabiduria y su ensefianza no se
difunden por medio del lenguaje sino del gesto. Tal y como
sostiene el sindlogo Jean chi' “En la representacion de la edu-
cacién modelo, la palabra solo desempeiia un papel accesorio;
lo que importa no es lo que se dice, sino la discontinuidad en-

¢ En ese sentido, el Lzji ¥4 4 afirma rotundamente: “El rito (/7 #8) es lo que per-

mite establecer las posiciones entre propios y extranjeros; lo que hace posible resolver
sospedns y dudws sepnn lo sunej ante de lo distinto, clarificar lo cierto de lo falso.”

p-0).

7 Frente a la célebre concepcidn aristotélica que define al ser humano mediante
el atributo exclusivo del lenguaje (Polftica, 12532, 10-18), los pensadores chinos pare-
cen haberse mostrado absolutamente ajenos a esa determinacion de orden lingiiistico.
Para ellos, la diferencia entre los seres humanos y el resto de los animales se sitia no
tanto en la capacidad de emitir sonidos articulados como en la de imponer distincio-
nes, establecer diferencias y jerarquias precisas entre, por ejemplo, los hombres y las
mujeres, los padres y los hijos, el sobemno y los stbditos, etc. A propésito del debate
filoséfico entornoala dlfelencn entre la esfera humana y la animal, nos remitimos al
articulo dejmques Gernet, “Ce qui distingue "homme de Panimal”, Eendes chinoises,

rol. XVIII, ndm. 1-2 (1999): 15-29.



GALVANY: VIOLENCIA Y PERSUASION 295

tre las palabras y las situaciones. La palabra verdadera, que no
esta devaluada, es portadora de un mensaje que no esta en si
misma: el aprendua]e del Libro de las Odas [Shijing] o del Li-
bro de los Documentos [Shujing] no tiene otro objeto que pro-
veerse de un numero suficiente de dichos, de formulas y de
centones que constituyen el material con el que se edifica la
metalengua de la alusion ritual, cuyo dominio es lndlsperr
sable a quien quiera manatener su rango en una asamblea de
gente honrada. El discurso portador de su solo sentido es se-
cundario con respecto al acto total que es el gesto formalmen-
te correcto.”

En esa misma linea, podemos afirmar que la aventura filo-
sofica en China arranca, de la mano de Confucio o Kongzi f|,
+ (551-479 a.C.), con la pretensmn de reinstaurar ese modelo
ritual en una sociedad que, sin embargo, cor:ucvua a ser com
pletamente ajena a esa cultura del gesto protocolario. Al me-
nos xdealmente el programa confuciano ipx,zestu por la recu-
peracion de un modelo de sociedad ritual en el que impere un
grado tal de armonia que el lenguaje resulte del todo d dispensa-
ble; es en ese sentido en el que debemos interpretar los pasajes
y anécdotas en las que Confucio rechaza la intervencién del
lenguaje, renuncia al uso de las palabras incluso hasta el extre-
mo de exclamar su deseo de parecerse al Cielo (tian -5, autén-
tico paradigma de una accion sutil y eficaz que se despliega no
obstante en perfecto silencio:

El Maestro dijo: ‘Desearia no hablar’. Zigong replicéd: "Mas, si el Maes-
tro no hablara, ¢qué transmitiriamos nosotros, sus humildes discipu-
los?” El Maestro contestd: ‘¢ Acaso habla el Cielo? Las cuatro estaciones
se suceden, los seres proliferan y sacaso habla el Cielo??

Del mismo modo que el Cielo no necesita del habla para
revelarse, es decir, para extender su eficacia por doquier, la sa-

# Jean Levi, Les fonctionnaires divins. Politigie, Despotisine et Mystigue en Chine
Ancienne, Editions du Seuil, Paris, 1989, p. 164.

? Cf. Lunyn 358, XVIL 19. Los pasajes en los que Confucio manifiesta un claro
rechazo hacia la comunicacion verbal en favor de una accidn silenciosa y eficaz a par-
tir de la fuerza exclusiva del ejemplo son numerosos. Entre otros: Lunyu, 1X. 24;
XIIIL 1; XIIT. 6.
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biduria del hombre ideal confuciano se manifiesta principal-
mente en sus gestos mudos, en su perfecta coreografia existen-
cial, verdadera encarnacion de la regulacion silenciosa compar-
tida con el Cielo.®® No obstante, a pesar de que, en efecto, la
propuesta confuciana abogue por una constante recuperacion
del silencioso rito como eje primordial de las relaciones inter-
personales en detrimento de la ya entonces vigente hegemo-
nia del discurso, lo cierto es que no por ello deja de ser sensi-
ble ala problematica que sacude su tiempo. Asi, SON NUMETosos
los pasajes que contienen una critica explicita a esa época domi-
nada por las palabras y a quienes se sirven del lenguaje o, me-
jor, a quienes sostienen un cierto tipo de relacion o uso particu-
lar de éste, como mero instrumento para alcanzar el poder y
el renombre: “El Maestro dijo: Si no se posee la elocuencia del
sacerdote Tuo ni la belleza del principe Chao de Song es difi-
cil salir airoso en el mundo actual.”*!

En realidad, Confucio no hace sino poner de manifiesto la
preponderancm que ya entonces habian adqu:rldo la seduc-
cion mediante las palabras o la apar1enc1a fisica en un universo
que tiende a desdefiar cada vez mas los valores y los referentes
morales caracteristicos, al menos desde la perspectiva idealista
de Confucio, de 1;1 antigua corte Zhou [&. No es baladi si el
iniciador de la reflexién filoséfica en la China antigua decide
relacionar las palabras astutas, la propagacién seductora del
verbo, y los atractivos de la belleza fisica. A nuestro juicio, el
contexto a la luz del cual se debe leer el sentido de estas dos
frases es claramente una critica de orden pohmco se trata, en
efecto, de un duro rcprochc dirigido a los principes v gobeh
nantes de la é ¢pocaa proposito de dos de los peligros mas temi-
bles, y a la vez mas frecuentes, que acechaban el destino del
pueblo: completamente dominados por un pernicioso entor-
no en el que destacan la figura del sofista, prestidigitador de

Y F. Jullien, “Le détour de la parole, ou Confucius face a Socrate”, Philosophic
44 (1994): 87-88.

" Lunyu VI. 14. El sacerdote Tuo 1 & era célebre por su elocuencia y habili-
dad a la hora de pronunciar discursos (Yang Bojun #5 ({1, Chin gin Zio zhuan 3
#k 72 88, Ding Gong TE Y, afio 4, p. 1535), mientras que el principe Chﬂo de Song 7
Bl era conocido por su belleza (Cheng Shude 2815, Lunyu jishi g L 5%, 4 vol
Zhonghua shuju, Beijing, 1980, pp. 397-399).
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palabras, y la plétora de concubinas, auténticas manipulado-
ras a través de los placeres y las inclinaciones pasionales, los
hombres de Estado se encuentran completamente expuestos,
a merced de aquellos que controlan el reino de las apariencias,
en detrimento de quienes como el propio Confucio detentan
el saber y la prudencia ritual. Desde luego, no son estos los
Ginicos pasajes en los que Confucio censura los abusos del len-
guaje.”” Con todo, la denuncia de las maniobras y tacticas uti-
lizadas por los sofistas v, en general, el recurso al lenguaje des-
provisto del deseado sometimiento al codlgo moral confuciano
alcanza sin duda uno de sus momentos mas representativos en
el sigulente pasaje:

Zilu envid a Zigao como prefector del reino Bi. El Maestro dijo: ‘Eso es
perjudicar al hijo de otro hombre’. Zilu replicéd: “Tendrd a su cargo el
pueblo v los ;1lt;1res de la Tierra y los Cereales. ;Porqué considerar
cultivado Gnicamente a quien lee libros?’ El Maestro exclamé: “jAh,
por eso detesto a los elocuentes!'

La comprension de este fragmento exige algunas observa-
ciones suplementarias ya que, por si misma, la respuesta de
Confucio a las palabras emitidas por su d15c1pulo Zilu F &
podria resultar, al menos en apariencia, algo exagerada. Para
empezar, hemos de ﬁi”eClQAV que, por lo que se desprende de
las Analectas o Lzmyu A aE, el d1sc1pulo al que Zilu pretende
introducir en el gobierno de Bi, Z1gao +- 7%, no es desde luego
el alumno mejor dotado o el mas competente para cumplir
una funcion de tal magnitud y trascendencia; el propio Con-
fucio lo describe en otro momento de las Analectas junto con
algunos de sus condiscipulos, incluido el propio Zilu, en los si-

2 Véanse, por ejemplo, los siguientes pasajes: Lumyn 11, 22; IV. 22; V. 24; XIIL
3; XIV. 5; XVIL 18.

Y Lunys, X1 25. El término con el que Confucio describe a esos hombres de
lenguas afiladas es ning (% que, efectivamente, designa a aquellos que disponen de una
gran habilidad oratoria. Para una visién mas completa del modo en que Confucio
percibe esa forma particular de elocuencia (ning {%), véanse los siguientes pasajes: Lu-
nyi V.5, XIV.32, XV.11, v XVL4. Por otro lado, resulta pertinente mencionar que,
por ejemplo, la fuente textual més importante para el periodo de las Primaveras y
Otorios, conocida como Chitn gist Zno zZhuan, contiene asimismo un pasaje en el que
se afirma tajantemente: “Un principe no es elocuente (b ning AN {iz)” (Yang Bojun,
Chungin Zio zhnan zhn, Cheng Gong, afio 13, p. 865).
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guientes términos: “Zigao era estupido, Zeng espeso, Zhuansun
parcial y Zilu rudo”.* Por tanto, el primer reproche de Con-
fucio a Zilu debe ser mterpretado como una advertencia sobre
la desproporcion entre la responsabilidad exigida para el cargo
y las escasas aptitudes del candidato propuesto por Zilu. Este,
sin embargo, lejos de reconocer su error, tal y como cabria es-
perar de un dlsc1pulo que ha comprendldo e interiorizado los
principios de la doctrina confuciana, insiste por el contrario en
defender obstinadamente su decision y, con tal fin, no duda
en lanzar un duro ataque a su maestro: en primer lugar pre-
tende convencerlo de que, en contra de lo que él sostiene, el
destino que ha preparado para Zigao resulta conveniente para
este v, en segundo lugar, trata al mismo tiempo de esquivar y
neutralizar el reproche de su maestro citando como contra-
argumento una sentencia perteneciente a la ensefianza del pro-
pio Confucio. En efecto, la frase “:Porqué constderar cultiva-
do inicamente a quien lee libros?” remite directamente a una
de las maximas contenidas en el mismo texto.” En consecuen-
cia, Zilu, uno de los discipulos mas proximos al maestro —al
menos uno de los que mas anécdotas protagoniza a lo largo de
las Analectas—-, ha osado utilizar contra éste nada menos que
un procedlmlento retorlcu, una estratagema tipicamente so-
fista, propia de aquellos a los que Confucio pretende combatir
desde su programa filosofico. El impertinente discipulo se sirve
de 1a ensefianza de Confucio con el fin de rebatirle, es decir,
utiliza los argumentos de su maestro para volverlos contra él;
insensible a los matices y al sentido profundo de la frase que
ha utilizado en su contra, Zilu obedece exclusivamente la logi-
ca de la discusion y se dirige a su maestro como si se tratara de
un simple adversario a quien fuera preciso vencer en un esteril
enfrentamiento dialéctico. De ahi que Confucio responda ex-
presando todo su desprecio hacia quienes utilizan la elocuen-
cia (ning {z). Desde este punto de vista, la reaccion de Confucio
no puede de ninglin modo interpretarse como desmesurada

Y Lunyn, X1.18. Para una descripcién mas detallada de este personaje, nos remiti-
mos a los trabajos de Cheng Shude, Lunyu jishi, p. 779; y de D. C. Lau, Confucius. The
Analects, Penguin Books, Londres, 1979, pp. 198-199.

Y CL Lunyn 1.7,1.8 y 114,
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puesto que la actitud de su discipulo representa precisamente
aquello contra lo que ha constituido buena parte de su progra-
ma filosofico; el talante que Zilu comparte en ese momento
con los sofistas, con los oradores de afilada lengua, socava des-
de el interior los fundamentos mismos de la propuesta confu-
ciana. St la conducta de éste logra encender la ira de Confucio
hasta el extremo de proclamar abiertamente su odio a los lo-
cuaces, ello es debido a que muestra en cierto modo el nau-
fragio de su andanza filosofica: pone de manifiesto que, con-
ducido por el poder de las palabras y el discurso, incluso uno
delos receptores privilegiados de la doctrina que supuestamen-
te pretende acabar con el abuso del lenguaje mediante el es-
tablecimiento de un estricto codigo ritual y una ética de la
prudedcxa hallegado no s6lo a traicionar los principios funda-
mentales de dicha ensefianza sino, ademas, a quebrantar la
autoridad de Confucio y, en generaL a atentar contra la pro-
pia conducta de maximo respeto que debiera imperar, ideal-
mente al menos, en las relaciones entre superiores e inferio-
res, entre dlSCLiJUlOS v maestro. Ast, la d; posicion que en este
pasaje merece ser asociada con la que caracteriza a los sofistas,
a los hombres de elo cuer:cia, s aquel la que nediante el recla-
mo de técnicas persuast

/.z
e

7

Esta anecdo a expresa de manera radical la tension que
rodea la cuest ou del ieqvua‘ze, manifiesta la profunda mqnie—

I
tud y las sospechas con las que el precursor de la reflexion filo-
sofica en China inicia su +incursion en el universo de las pala-
bras. En definitiva, el propio proyecto filosofico de Confucio
refleja en cierto modo lo esté téril de su esfuerzo, muestra la pro-
funda contradiccion que atraviesa y vertebra completamente
su empresa: COﬂcebido origin ﬁl“npme como un intento por
restaurar la virtud y la vigencia del rito frente al poder creciente
de la pa iabra, T %v@imu;é confuciana dese

mboca en un rotun-
do fracaso desde el momento mismo en que s

11 VOCacl Oﬁ por
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formar individuos en el rito, por el rito y para el rito queda
finalmente fijada en una fecopllamon de conversaciones, de
dlscursos de ruidosa palabreria que desde el titulo mismo que
fas retine, Analectas, proclama anticipadamente su derrota. El
rito cede de modo gradudl pero constante al empuje de una
nueva mentalidad que, dominada por la eficacia de las pala-
bras, se impone causando el desmoronamiento definitivo de
las vetustas instituciones aristocraticas.

La palabra como arma

El pericdo de los Reinos Combatientes constituye uno de los
momentos mas exregciorﬁe‘ies de la historia china. Se trata de
una época de profundos y sucesivos cambios que precipitan el
curso de la historia hasta provocar una transformacion radical
en todos los planos: en la sociedad, exn la politica, en la econo-
mia yen la ideologia. En opinion de los historiadores y exper—
tos, el punto de partida de este proceso de cambio se encuen
tra en la crisic del réegimen politico y soclal precedente, iz
sociedad aristocratica. La autondad politica y social, hasta en-
tonces rppartida en manos de las familias nobles, tiende paula-
fli’i:&m(jiﬂ_e Y‘Jf‘w: lA FF)T"‘F“HIYA(!OH F()§'110ﬂ72 a Pmcfﬁef &1 ese
momento el modelo de estado territorial centralizado que
marcara profundamente esta época y que desembocara en la
unificacion del imperio a cargo del estado Qin Z& en el afio
241. d.\J,

El nuevo ordenamiento politico que se impone definitiva-
mente en el periodo de los Reinos Combatientes responde, pues, a
un doble movimiento de expansion y contraccion en relacion
con el precedente modelo caracteristico de las Primaveras y
Otorios. Este movimiento emprende su expansion a partir del
desarrollo del Estado territorial o centralizado que viene a
sustituir la organizacion politica basada en las ciudades y sefio-
rios del universo aristocratico Zhou [&; su contraccion proce-
de, empero, de la concentracion de la totalidad del poder poli-
tico en la corte del tinico monarca. Asi, en lugar de la muluple
y compleja nobleza hereditaria dispersada alo largo de todo el
pais a traves de sus numerosas réplicas locales de la corte real,
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el nuevo Estado se centra exclusivamente en la persona de
soberano y en la capital en la que éste reside.”
El origen de ese profundo proceso de transformacion de
fden economico y @ocwﬂ se encuentra en una Verdadem revo-
1LClOﬁ de la orgamz*mon militar que se insinga ya en las Gt
mas décadas del periodo de las Primaveras v Otorios y guetoma
cuerpo definit ivamente a o] largo de los Reinos Combatientes.
Uno de los momentos decisivos de esa f’evoiuaop militar fue
cuando a.lg inos delose est ados que componian entonces la con-
federacion Zhou intro ‘;ez. on por vez primera, a m erhadm
e L

cla CIG EOS ODD.lTLOS resultados ’\‘*GIH

en ese proceso inicial, Ia exteqqon en el reclutamiento de p o‘bl;v
cién rural y la introduccidn generalizada de la infan teria se

' Para un analisis histérico mas completo de esta transicion, el lector interesado
puede acudir a los estudios de E. L. Shaughnessy & M. Loewe {eds.), The Cambridge
History of Anctent China, Cambridge University Press, Cambridge, 1999, pp. 586-
650y de Yang Kuan 15 &, Zhangrno shi 8B 1, Renmin chubanshe, Shanghai, 1980.

V' Ci. Yang Bojun, Chun gin Zuo zbian, Duque Zhao, afio 1, pp. 1215-1216.
Paraun estudio detallado de la revolucidn que se produce en la concepeidn del combate
durante la fase final de las Primaveras y Otorios y a lo largo de los Reinos Combatien-
res, nos remitimos a los trabajos de Mark E. Lewis, Sanctioned Violence in Early Chi-
na, State University of New York Press, hlban) 1990; v de Lan Yongwei 8= 7k B,

Chungiu shigi de bz/bmo B RKES BE A9 45 ££, Zhonghua Shu}u Beijing, 1979.
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convierten en regla universal, lo que prop1c1o a su vez un es-
pectacular incremento en el tamafio de los ejércitos. La guerra
se extiende Y alcanza todo el cuerpo social, sin excepcion. Deja
de ser privilegio exclusivo de una clase social particular para
convertirse en obligacion universal. A lo largo del periodo de
los Reinos Combatientes, la guerra de masas sustituye el anti-
guo enfren‘tarniento o duelo caballeresco. El guerrero deja de
ser el noble que luchay despliega su saber hacer desde la cuadri-
ga 0 carro de Combate para convertirse en un anonimo solda-
do de infanteria
1a cuuumauon de ese proceso de extension se ‘produce
con laidentificacion absoluta entre la administracion civil y la
mhlmr La reDa;mr‘lon de las poblaciones, la geometria territo-
al y demografica confeccionada desde el poder DOhUCO se fu-
siona perfec? 1

ite con la division y organizacién de las tro-
odo imposible dmtmgulr lo politico de lo
estrictamente militar. La guerra se expande y sus efectos, cada
vez mas imensos y devastadores, tienden a hacerse defini Livos.
La literatura militar, al igual que el Leﬂ\amlento clasico
chino en su tota ..daé, es muy consciente del penor“ potencial
que implica en todo momento el recurso a las armas. En una
epoca en que los enfrentamientos armados conllevan miles de
p ] I (WF OS YECUTSOSs e«
consejeros politicos como 1

pas; r

agores o es-

Lares o ngc&h 1 seua ar i ;VA, trascen 86'1C'L£L irrever-
a todo conflicto bélico. !

Por el efew\, de una mutacion similar a la que se produce
en el Ambito militar v que, como hemos visto, conduce inevita-
blemente a una guerra de expansion, el lengua,e desborda tam
bien los estrechos margenes a los que el rito habia p e;endldo
circunscribirlo; como consecuencia directa de esa hipertrofia,
el lenguaje adq iere ahora una importancia vital como instru-

mento de dominacion para la suerte de cualquier pais. Del

¥ No en vano, el autor més importante de toda la literatura estratégica china,
Sunzi F& ¥, inaugura su tratado sobre la guerra declarando abiertamente: “La guerra
es el asunto més importante para el Estado. Es el terreno de la vida y de la muerte, la
via que conduce a la supervivencia o a la aniguilacién. No puede serignorada.” (Yang
Bingan #5 PN %7, Shiyi jia zbu Sunzi jiaoli *i*—-ﬁ\ TR RE, Lhonahua shuju
Bezjm , 1999, p. 1)
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mismo modo en que los espeaahstas en estrategia desplamn a
los caducos guerreros aristocraticos y a su ineficaz con cepaon
ritualista del combate, los sofistas ejercen también una autén-
tica tirania sobre los detentores de la tradicion confuciana que,
en lineas generales, consideraban el mudo gesto ritual como el
eje fundamental de las relaciones interpersonales.

El dominio de la palabra, el arte de seducir al auditorio, se
convierte en este NUEVO CONTEXLo en un instrumento necesa-
rio no solo para acceder al seno del poder mediante una promo-
cion y obtener un puesto de consejero al imponer su criterio
sobre el de sus adversarios y competidores sino, también, por-
que en definitiva el porvenir mismo de la nacion depetﬁe aho-
ra de la habilidad de los sofistas: en un tiempo de intrigas, el
discurso se transforma en uno de los pilares del dispositivo po-
litico del que dependen la estabili f‘ad o inestabilidad efectiva
de las diferentes potencias. Con el fin de llevar a ca2 ?os en-
marafiados designios urdidos a largo plaze med
hgcac! previsora, con la intencibn de dznglr

ma !“rws 1‘101 maticas v poder tramar consp
ta capita fbe ersuadir al otro haciendo pa
ver dadero y 1 1

tino dei p:us 7 Su ob}etzvo princt o1
adhesién v la confianza del soberano Y, al mis
fundir al ene mlgo o desconcertar al rival po

de Ia circulacion de falsos rumores, la adulacion
los g\pe‘mos ocultos del goderqso a quien se pi
y enredar.

Con todo, la mera pfesencia de esas habilidades en el seno
del poder representa un arma de doble filo: si bien es cierto
que la persuasion sofistica permite la consecucion de decisiva
misiones politicas al arruinar los planes v sembrar el desorden

(/3

o]

¥ ] Levi, Les fonctionnaires divins, pp. 61-85.
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en cualquier nacion enemiga, 10 es menos clerto que 2s mis-
mas argucias oratorias suponen, al mismo uempo %‘:Eigi’o
permanente en la medida en que el prop;emrxo de esa persua-
sion dispone asimismo de una autoridad y de un po (%e;r' sin res-
tricciones a la hora de embaucar al propio sober:

rior en favor de un adversario que hayasabido remus
SUS SErvicios. El retrato del sofista q 1€ ge im

es el de un auténtico mercenario de las pala
escriipulos y de cualqmer vestl g o C‘m compr

3

1o en reja o1 con la wrom de

4
d@i verbo que éste enca “Mdc» c
S
Y I Dolmw de los Rein
cidn asi como i* fzs E‘ of‘: ;w'a fie las in

f;’},;;rgen dd senti c?o que trans *nitej es decir, a quienes otorg:

a las palabras un valor autoreferencial absoluto que les permi-
te prescindir de la realidad que denotas rzgmaﬁ nemnte, COMmo
el germen del desorden politico v social del momento, la au
téntica raiz de todos los males y desgracias gue amenazan po-
tencial o realmente a la nacidn

i soberano, al encontrarse con frecuencia al margen de las conversa-
ci.on-es y las discusiones, y teniendo escasas v eces ocasién de participar
en los debates, se convierte en una presa ficil para los sofistas y orado-
res. Los minisiros acuden z los elocuentes consejeros de potencms ex-
tranjeras con la esperanza de que, mediante la refinada eficacia de sus
discursos y la persuasion de sus arengas, el soberano actiie en el sentido
de sus intereses particulares. Lo seducen con la atraccion de las ganan-
cias y lo amedrentan con el temor de las pérdidas, de suerte que merced
a su hueca palabreria no tardan en subyugarlo completamente.®

Sin embargo, esos mismos autores coinciden en sefialar al

/ o < B
unisono la creciente trascendencia que la maestria de la pala-

bra adquiere en ese nuevo dispositivo politico y social, hasta

® Chen Qiyou [ & B8R, Hanfeizi xin jiso zhu %5 3IF 3 72 1F, capitulo IX,
Shanghai guji chubanshe, Shanghai, 2000, p. 182.
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el punto en que incluso pensadores tradicionalmente vincula-

do% al movimiento confuciano que, como el propio Xunzi &j
—+, se ;rorlaman adversarios de los sofistas que utilizan el len-
guaje con el tnico fin de conquistar parcelas de poder, no du-
dan en afirmar, sin embargo, el ingente potencial oculto en las
palabras asi como la necesidad de que el sabio, el hombre no-
ble o junzi & -, verdadero modelo del compomamieﬁto éti-
€O, poses ta ambién un | perfecto dum nio del discurso y sea com
petente en el arte de la pﬂsuasmq En definitiva, es posible
sostener que toda la produccion filosdfica de esta epoca surge
a partir de una clara confierﬂma del potencial persuasivo que
resmﬁe en esa nueva conceyu on del leng aaje, hasta el momen-
to en que incluso aquellas ﬁﬂom;esms qu‘iS radicales, por in-
transigerres respecto al uso o abuso de la palabra, acuden sin
dudarlo a las técnicas y métodos Sf\fi's ticos o persuasivos con el
pfopésﬁ@ de 0“'*7@7 cer al soberano de la utilidad de sus pro-
pios proyecto s filosoficos.
uaje se transforma en una poderosa y Gtil arma para
| éxito en todos los pr‘ 0s, cuyo analisis y dominio

le ya permuitirse obviar. En un contexto fu ﬂﬂamen—
éiico Ci;,i@ determina todos los Ambitos de 12 accion

la oratoria se co*zfu,nde en la China antigua
asuperacion de Ja resistencia enemiga
Ha se equipara a los esfuerzos del sofista
por vencer la de su interlocutor en el interior del palacio y po-
der convencerlo. Tal y como tendremos fcasién de compro-
bar en el siguiente apartado, la nueva concepcion de la guerra
estratégica y la emergencia de la figura del gener ral-estratega
encuentran su reflejo perfecto en el sofista. Dicha convergen-
cia entre el 4mbito de la eswa‘[eg militar y el de Ia persuasién
sofistica se manifiesta en un léxico comin (quienes se sirven
del lenguaje como arma, hablan de someter [f# ] a su adver-
sario v utilizan el mismo término [sheng /5] para designar tan-
to la victoria obtentda en el campo de batalla como la lograda
en los debates de la corte) y, ante todo, en unos fundamentos
filosoficos compartidos que se traducen en meétodos, tacticas,
y principios solidarios. En ese sentido, el texto de finales del
periodo de los Reinos Combatientes conocido como Liishi
chungiv 2, [S 75 FK nos suministra un pasaje ilustrativo a pro-
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7. .7
posito de esa estrecha correlacion entre el arte de la guerra y el
arte de la persuasion:

Quienes dominan el arte de hablar se parecen a esos habiles guerreros
que hacen suya la fuerza del contrincante y que imitan perfectamente
sus movimientos de avance o de retirada. No proyectan ni formas ni
figuras, viven y se expanden al ritmo de los otros, y su voz es un eco
penetrante cuyo tono es ora grave ora moderado.?!

Elestratega v el sofista

Durante el periodo de los Reinos Combatientes la guerra de
masas sustituye el antiguo enfrentamiento o duelo caballeres-
co. El guerrero deja de ser el noble que lucha y aesphega su
saber desde el carro de combate para convertirse en un anoni-
mo soldado de infanteria. En cierto modo, la guerra se vuelve
ahora %ndep“ndienfe de las cualidades particulares, individua-
les, de akiud‘ob que la realizan, al menos en lo que a su ejecu-
cibn se refiere. El nuevo campesino-soldado, despose;do de las
propiedades heroicas y viriles del antiguo guerrero aristocrati-
co y sin ninguna Lar\aczdad de actuar 1bfememe se convierte
en un s;mpie '\‘D;eto manipulable, tan dlSCthD 1do como
deshumanizado. 0. Desprovisto de todo aquello que anteriormen-
e lo h?bh convertido en un ser privilegiado v hasta tinico, el
nuevo soldado-campesino g pasa a 1 ltegrarse en una totalidad
orgén a y queda sometido a la voluntad de un solc amo, ya
sea éste general o soberano, con lo que pierde para siempre to-
da su dimensién individual, Los ¢ combatientes, previamente
adiestrados y aleccionados mediante un comgle@ juego de
coacciones y una tenaz Lecnologm disciplinaria, se limitan a
ejecutar las piruetas estratégicas que en forma de 6rdenes pro-
ceden de la mente del general: el éxito en el enfrentamiento no
depende ya de las cualidades individuales de cada uno de los
contendientes que participan en la batalla, sino de la capaci-
dad del general o estratega para insertar a sus propias tropas
en un dispositivo en el que es0s mismos valores lJerseUmdos
(valentia, furia guerrera) se producen masiva y necesariamen-

3 Liishi chungin B TG 3BFK, ZZJC, capitulo XV 5, p. 170,
q P P
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te, como efecto natural de un entramado circunstancial inteli-
gentemente elaborado y controlado por el mando.

Nos encontramos, pues, ante una concepcion del enfrenta-
miento armado en el que la guerra gravita necesariamente alre-
dedor del estratega, del hombre capaz de percibir con nitidez
los patrones y la evolucion de los acontecimientos mas alla del
tumulto que impera en el combate, de ordenar Optimamente
el grueso de las tropas, de explotar con el maximo rendimien-
to los recursos materiales, las cualidades de sus hombres, y el
potencial que se deriva de las multiples coyunturas estratégi-
cas, etc. La abundante literatura militar de la época tiene como
Gnico destinatario el mando militar; sélo a él se dirigen los
consejos y las advertencias contenidas en los tratados sobre el
arte de la guerra. El estratega ocupa un lugar privilegiado y ex-
clusivo: encargado de la organizacion del ejército y de su con-
duccion hacia la victoria, la lucha concreta queda completa-
mente excluida, al margen de sus tareas u obligaciones. La
verdadera guerra no se desarrolla en el campo de operaciones
sino en la sala de mandos; el éxito o el fracaso de una expedi-
ci6n militar depende casi exclusivamente de la inteligencia o
la capacidad estratégica del mando. Ahora, la guerra se conci-
be no tanto como el enfrentamiento entre dos ejércitos sino,
mias bien, como el enfrentamiento entre las mentes de dos
estrategas: en la medida en que el valor individual del guerrero
ha quedado totalmente devaluado en favor de un combate de
masas, el centro del combate se desplaza radicalmente de la
ejecucion hacia la organizacién y, por tanto, la guerra tiende a
convertirse eil una mera competicion intelectual. Precisamen-
te, esta cond1c1on intelectual o intelectualizante que impera
enla Concepc10n de la guerra a partir del nacimiento de la re-
flexion estratégica implica, como consecuencia natural, la tras-
cendencia capital del conocimiento y de la informacion para
el desenlace final del conflicto. Uno de los pilares sobre los
que reposa todo el arte de la guerra elaborado por el pensamien-
to estratégico en la China antigua reside en escrutar al adver-
sario hasta que no pueda albergar ya secreto alguno.

Todo soberano que pretenda recurrir a las armas debe primero delibe-
rar la batalla en su propio gobierno. Para esto, se preguntara: quién
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cuenta con el soberano mis cualificado, quién con los genemles mas
aptos, quién con el pueblo mas devoto, quién con el Estado mejor ad-
ministrado, quién con mayor abundancia econdmica, quién con las tro-
pas mas aguerndas5 quién con los filos mds aguzados, y quién con los
dispositivos de defensa y asedio mas eficaces. Estos calculos permiten
designar al vencedor en la sala de mandos, a mil millas del campo de ba-
talla. 2

Como es l6gico, a la voluntad de conocer con escrupulosa
exactitud la auténtica naturaleza del rival le corresponde a su
vez el impulso contrario por ocultarla, por hacerla del todo
inaccesible a esa mirada indiscreta. En ese sentido, la mentira
o el engafio se convierte en uno de los instrumentos basicos de
una estrategia militar totalmente ajena ya a cualquier someti-
miento de orden moral. El engafio acttia por medio del disfraz
con el propésito de confundir al rival al adoptar una forma
que, en lugar de revelar, enmascara su ser verdadero. Una vez
convenientemente desdobladas, apariencia y realidad se entre-
mezclan hasta producir el deseado efecto ilusorio, induciendo
al adversario al error y, por extensin, a la derrota. El estrate-
ga debe ser, por tanto, maestro del engafio: presentandose siem-
pre de manera distinta a lo que es, aparentando realidades en-
gaﬁ iosas, logra embaucar al enemigo que, presa de la seduccion
de las apariencias, cae en su lemente. En
efecto, con la Dretensién de esquivar el escrutinio intruso del
enemigo y lograr asi una perfecta imperceptibilidad, la estra-
tegia militar china no duda en recurrir a la simulacién y a la
disimulacion, es decir, a la ocultacién y falsificacidn de lo real
para desbaratar la posible ofensiva rival intoxicando su capaci-
dad de discernimiento:

2 Huainanzi #£78 F, ZZJC, capitulo XV, p. 258. Se trata, pues, de un princi-
pio comin a toda la literarura militar de la época. Asi, los pensadores estratégicos su-
brayan al unisono la necesidad de realizar una etapa exploratoria previa con el propésito
de conocer al detalle la condicién del adversario: “[...] quien conoce al enemigo y se
conoce a sl mismo vencera sin ser derrotado; quien conoce las condiciones climaticas
y topograficas obtendra una victoria total.” (Yang Bingan, Shiyi jia zhu Sunzi jiaoli,
capitulo X, p. 230); “Si se procede a un examen exhaustivo de las tropas enemigas serd
posible conocer de antemano quién resultara vencedor” (Jiang Lihong §§ 18 8, Shang
jun shu zhuizhi 75 7 E #£$8, capitulo X, Zhonghua shuju, Beijing, 1986, p. 68); “Em-
prender grandes misiones militares ignorando las estimaciones y los c.ﬁlculos €s co-
mo pretender cruzar las aguas turbulentas de un gran rio sin el amparo de una embar-

cacion.” (Granzi ‘& ¥, ZZ]C, capitulo VI, p. 29).
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La guerra es el arte de engafiar (gui dao Fg3E). Asi, st eres capaz finge

; . S .

incapacidad si estas preparado para entrar en combate {inge no estarlo;

site encuentras cerca finge estar lejos; si te encuentras lejos finge estar
2

cerca.”

Podemos sostener que la estrategia militar china gravita
alrededor de un continuo proceso dialéctico que enfrenta, por
un lado, la voluntad de saber, la obligacion de penetrar en la
realidad enemiga, de arrojar luz sobre &1 para asi poder domi-

aarlo; y, por otro lado, la persmtencm por permanecer secre-
to, opaco, al abrigo de toda mirada indiscreta. De ahi que el
propio Sunz: insista con la misma intensidad en la necesidad
de conocer todos los factores que participan en la contienda,
asi como en la obligacién de cubrir todas las maniobras y pla-
nes militares de un secreto y una discrecidn absolutas. Los es-
trategas chinos comprendieron muy rapido que la verdadera
esencia del poder que se pretende ejercer sobre el otro reside
en el conocimiento que se adquiera de él. Antlapandosc en
mas de veinte mglos al dispositivo arquitecténico disefiado por
el pensador utilitarista Jeremy Bentham (1748-1832) para el
control de los reclusos en las penitenciarias modernas, los
estrategas y hombres de Estado chinos conciben el poder como
un espacio fundamentalmente definido por relaciones panop-
st en donde la dominacidn del otro pasa necesariamente
por la proyeccion de una luz que no encuentre oposicio, que
fuerce una transparencia total, y la adquisicién al mismo tiem-
po de una opacidad 1mpenetrable.24 En definitiva, se trata de
ver sin ser visto, es decir, de introducir al adversario en una
relacion de de&gualdad de suerte que él quede totalmente ex-
puesto a nuestra percepcion mientras que NOSOLrOs MISMOS
resultamos invisibles para la suya.

Esta dialéctica de luces y sombras, de miradas y oculta-
mientos, obedece en realidad a una de las exigencias fundamen-
tales del arte de la guerra: el principio de adaptacion. Si para
el pensamiento clisico chino, no hay nada permanente (salvo el

» Yang Bingan, Shiyi jia zhu Sunzi jiaoli, capitulo I, pp. 12.13.

2 E] estudio mas completo y profundo en torno al proyecto de Benthamn y su
posterior aplicacién en el dmbito politico y social sigue siendo de lejos el que realiza-
ra Michel Foucault en Swrveiller et punir. Natssance de la prison, Gallimard, Parfs,
1975, pp. 228-264.



310 ESTUDIOS DE ASIA Y AFRICA XXXVIIL: 2, 2003

propio cambio) y la realidad constituye un proceso profunda-
mente dinamico, para la estrategia militar tampoco existen las
recetas o las formulas que resulten validas por siempre como
tampoco reinciden jamas las mismas circunstancias de un com-
bate. Aquello que ha servido para derrotar al enemigo hoy no
debe ser reiterado mecanicamente en el siguiente enfrentamien-
to. Como cualquier otro proceso, la guerra se inserta también
en esa realidad permanentemente dinamica que, como tal, exi-
ge una continua adaptacion a todas las circunstancias o coyun-
turas gue participan en el combate directa o indirectamente
(ya sean climaticas o topograficas) y, en especial, al adversario.
En ese sentido, va desde el primer capitulo, Sunzi insiste en
afirmar que la estrategia a adoptar depende de la situacion con-
creta del adversario: el estratega decide su actitud tinicamente
n funcion del rival.

Las disposiciones militares son como el agua (shii 7iK): de la misma
manera que la disposicidn del agua evita lo alto y se precipita hacia
abajo, la disposicidn del ejército evita lo consistente v ataca lo hueco. Y
del mismo modo que ésta adapta su forma al terreno, el ejército adapta
su estrategia de victoria al enemigo. En efecto, asi como el agua carece
de una forma permanente (wi xing FEI), en la guerra tampoco hay un
potencial estratégico permanente. Aquel capaz de obtener la victoria
adaptindose a las variaciones y trausformaciones del adversario es de-
signado ‘inescrutable’ (shen f#i).=

Que el pensador militar mas importante de la antigiiedad
y autor de £/ arte de la guerra, Sunzi, recurra a la imagen del
agua (shuz 7K) para referirse a las d1sp051c1ones militares ¢ optl—
mas no es de nmgun modo trivial. El agua representa los mas
altos valores estratégicos para la nueva concepcion de la gue-
rra y, entre ellos, el imperativo de adaptacion ocupa un lugar
excepcional.?® El agua no deja jamas de conformarse a lo que
le rodea; evoluciona y actda a lecuandose continuamente has-

¥ Ibid., capitulo VI, pp. 124-125.

% La analogia del agua posee una funcién relevante en gran parte de la literatura
filoséfica y estratégica china. Para un estudio detallado sobre las funciones que dicha
analogia desempefia en las diferentes propuestas filoséficas chinas, véase el ensayo de
Sarah Allan, The Way of Water and Sprouts of Virtue, State University of New York
Press, Albany, 1997.
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ta el punto en que su progresion misma depende precisamente
de su capacidad de adaptacién al terreno por el que se desliza.
En ese sentido, la adaptacion al adversario resulta tan necesa-
ria para el estratega como la adaptacion al terreno o al relieve
para el agua. Pero, si el agua puede desplegar ese ingente poten-
cial de adaptacion ello se debe, tal y como sefiala el propio
Sunzi, a que carece, por si misma, de forma permanente: es su
ausencia de forma o disposicion (wu# xing fEH2) 1o que le otor-
ga esa continua disponibilidad y, en consecuencia, su invaria-
ble capacidad de adecuacion. Nos encontramos ante uno de
los rasgos mas originales de la literatura militar china: partien-
do de la equivalencia entre el término que designa la forma-
ci6én militar y la forma o disposicion visible de las cosas (xing
J), la reflexion estratégica lleva al paroxismo uno de los pos-
tulados comunes a todo el pensamiento chino, a saber, la su-
premacia del vacio, del no ser (wn £5), de aqueﬂo que no tiene
forma, sobre lo que posee una forma o disposicién: en China
lo mf1mo, lo invisible, lo que carece de una constitucion per-
manente vence siempre a lo visible, a lo que posee ya una con-
figuracion.

Todo lo que tiene forma (xing) puede ser vencido. A lo que tiene forma
es posible adecuarse de algin modo. Por esa razén, el sabio oculta su
forma en la ausencia (w#) y deja su mente errando en el vacio. Una
barrera puede impedir el paso del viento y del agua mas no el del frio y
el calor, pues éstos carecen de forma (wu xing); pueden penetrar lo mas
solido, arravesar el metal y la piedra, alcanzar los confines mis remo-
tos, ascender hasta la novena esfera del cielo y descender hasta las pro-
fundidades de la Tierra. Todo ello, porque carecen de forma (wu xirng).”

Un ejército alcanza la perfeccion cuando es capaz de no
mostrar ningiin flanco, ninguna forma-formacién constante
(xing J7) a la que el enemigo pueda adaptarse facilmente. La
victoria sobre una realidad sinuosa, en constante metamorfo-
sis, no puede obtenerse mas que por una sobreabundancia de
movilidad, mediante un poder atin mas grande de transforma-
ciény adaptaaon Todo el vocabulario estrateglco gira en torno
a ese mismo principio: como el agua, el ejército debe presen-

¥ Huainanzi, ZZ]C, capitulo XV, p. 261.
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tar una continua plasticidad polimérfica, una configuracion en
perpetuo movimiento o transformacion que imposibilite cual-
quier intento por detenerlo y permita asi una posterior adap-
tacion.

Por otra parte, el recurso a la imagen del agua contiene
importantes 1mphcaclones filosoficas ya que dicho elemento
se encuentra intimamente vinculado al principio del curso o
dao JE.? La literatura militar china opera asi un habil desliza-
miento de planos con el propdsito de asimilar la accion del
ejército perfecto a las Ieyes que operan en la naturaleza (a’ao\ y
a la sutil eficacia de los espiritus (sher 1i): por un lado, el ejér-
cito perfecto se sittia en el mismo plano y comparte los mis-
mos atrubutm asignados al curso o dao en tanto que negatividad
o vacio (wi ) que, no obstante, genera y domina al resto de
los seres; v, por otro lado, al aferrarse a esa ausencia de formas
o configuracion (wu xing), el adversario no puede ni aprehen-
derlo ni tan siquiera asignarle un nombre: mas alld de cual-
quier determinacion, imperceptible, inombrable, indefinible,

. las tropas del ejército superior se funden entonces con Ia
sutilidad y la eficacia de los espiritus invisibles (shen). Como
ellos, el estratega que logra que sus tropas adopten con éxito el
principio de la ausencia de formas se vuelve insondable y que-
da fuera del alcance del rival.

En general, todas las cosas poseen un origen, solo el curso {dao) carece
de €l. La razén por la que carece de origen es que no tiene una configu-
racidn constante. La rueda glra y gira sin desfallecer como el ciclo del
Sol y la Luna, como la sucesién de la primavera y el verano, como el
vaivén del dia y la noche. Cuando se detiene comienza de nueve; cuan-
do brilla retorna a la penumbra, de suerte que nadie alcanza su logica.
Controla las formas (xing) porque no tiene forma (wn xing), domina las
cosas porque 1o es una cosa y asi vence sin ser derrotado. En cuanto a
las disposiciones (xing), el culmen de un ejército consiste en no tener
forma (wu xing). Esto es lo que se denomina ‘culmen del culmen’?

Pues bien, el engafio, es decir, el ocultamiento deliberado
del estado real de las cosas, y sus dos corolarios principales, la
simulacion y la disimulacion, constituyen también junto con

B Cf. Laozi, § VIIIL
¥ Huainanzi, ZZJC, capitulo XV, p. 253.
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la exigencia de la adaptacion, el armazon basico del sofista. El
orador utiliza el verbo del mismo modo en que el estratega
comPpetente usa sus Lropas; las preocupaaones los retos y los
principios que rigen la accion de estos dos grand
tas de la vida intelectual de la China antigua se \os;‘;aﬁ ha
punto de hacerse indiscernibles.

Si para el arte de la guerra el conocimiento
adversario es un requisito fundamental ya g g
depende en dltima instancia del potenual de
el arte de Ja persuasion la habilidad 2 la ho
mente del interlocutor y de escrutar asi sus prefer
lidades, sus convicciones y vacilaciones, result:
pensable Y es que, a diferencia de lo que o
en el caso de los sofistas griegos, los oradores chinos no se en-
frentan a un auditorio, es decir, sus discursos no pretenden
convencer a una mayoria, no se dirigen a un grupo mas o
menos numeroso de oyentes sino, casl exclasrvqmeme a la
persona detentora del poder absoluto: el p principe o soberano.
En esta situacion singular, la tarea del sofista o del simple con-
sejero que se dirige a la persona que posee la autoridad politica
se presenta particularmente arrlesgada y pehgrosa Jno de los
pensadores que mejor sintetizo el arte de la persuasion en la
antigiicdad, el legista Han Fet, declara en ese sentido:

n
()
“©
o
(@)

Los dragones son animales déciles que pueden utilizarse como excelen-
tes monturas mas, debajo de la garganta poseen una escama larga como
un pie situada a contrapelo que no debemos rozar jamas puesto que
entonces se vuelven furiosos y despedazan al jinete. Los principes po-
seen también su escama y aquel que habla con ellos sin tocarla puede
sentirse satisfecho.’

El peligro acecha continuamente y quien utiliza la palabra
se encuentra en una situacion similar a quien recurre a las ar-
mas; el riesgo es maximo y, por tanto, la prudencia debe impe-
rar en todas las acciones y gestos del orador o consejero. El so-

* Chen Qiyou, Hanfeizi xin jiao zbhu, capitulo XII, p. 269. Para una interesante
comparacién entre la elocuencia griega, volcada hacia la persuasién de un auditorio, y
la china, centrada en la persona del soberano, véase G. E. R. Lloyd, Adversaries and
Authorities. Investigations into ancient Greek and Chinese science, Cambridge University
Press, Cambridge, 1996, pp. 74-92.
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fista se ve expuesto a la voluntad arbitraria y absoluta del prin-
cipe v, en ese sentido, se encuentra obligado a calibrar, ponde-
rar, con escrupulosa exactitud, todos los elementos que com-
ponen su actuacion: la eleccién del momento, del tono, de las
analogfas, de los ejemplos, resulta capital no sélo para el éxito
de sus propuestas sino incluso para su propia supervivencia.
Al enfrentar su palabra a la autoridad absoluta del principe,
puede ver sus propuestas tanto colmadas de elogio y gratit ud
como criticadas y condenadas irremediablemente. Fl éxito o
fracaso de su intervencion depende en gran medida del cono-
cimiento que disponga de su interlocutor, es decir, de la lectu-
ra que realice de su perfil psicolégico y que le p051b1hte un
mayor grado de acierto en su posterior adecuacién. Las pala-
bras de Han Fei resultan esclarecedoras en este punto:

En términos generales, la dificultad de la persuasién reside no tanto
en el hecho de poseer su ciencia como en hacerse escuchar, no tanto en
mostrarse elocuente como en aclarar el sentido de nuestro discurso, no
tanto en osar decir lo que uno piensa sino en decir todo lo que uno
quiere decir. En efecto, la dificultad de la persuasién consiste en exami-
nar la mente de su interlocutor con el propésito de dirigirse a él con las
palabras justas. Si hablamos de beneficio a un principe que no contem-
pla mas que la virtud se nos considerard mezquinos y seremos despre-
ciados y rechazados; mas si hablamos de virtud a quien no piensa méas
que en el beneficio seremos tachados de estGpidos v no obtendremos
ninguna promocién.’!

Todo ello hace que el arte de la persuasion se reduzca en
muchas ocasiones a una suerte de arte o técnica de la adula-
cion para la que cuenta ante todo seleccionar las palabras y las
proposiciones que exalten las cualidades y gustos del interlo-
cutor evitando al mismo tiempo aquellas que pudieran moles-
tarle o dejarle en evidencia. Si recordamos una de las maximas
enunciadas por el estratega Sunzi, se trata en efecto de adap-
tarse constantemente a la situacion actual del adversario: “Siel
enemigo es avido en ganancias, sedicelo. Siesta confuso, atrapa-
lo. Si es consistente, preparate. Si es poderoso, evitalo. Si es
colérico, provocalo. St es humilde, hazlo arrogante. Si esta
quieto, obligalo a actuar. Siesta unido, dividelo. Atacalo cuando

3 Chen Qiyou, Hanfeizi xin jiao zhu, capitulo XII, p. 254.
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no esté preparado, lanzate sobre él cuando no se lo espere®”
En lo que se refiere al discurso de ninglin modo se trata de
imponer un argumento por st mismo, de organizar la palabra
autonomamente siguiendo un patrén légico-deductivo, sino
de envolverlo con una apariencia, con unos matices y una to-
nalidad que se adapten fielmente a las preferencias mas inti-
mas del interlocutor. El orador debe saber jugar con las emo-
ciones y la vanidad de su interlocutor, debe saber explotar sus
debilidades y detectar las diferencias entre los deseos e inten-
ciones que manifiesta y los que realmente alberga en su inte-
rior. De ahi que, como en el caso de la estrategias para el cam-
po de batalla, tampoco existan férmulas permanentes a lahora
de convencer o persuadir a alguien en la corte; es preciso adecuar
y modular la intervenciéon oral en funcién de las caracteristi-
cas especificas y singulares de cada oyente y cada circunstancia.
Tal y como sostiene abiertamente el tratado retorico-militar

conocido como Guignzi 5 2 -

El hombre de bien que desdefia las riquezas no puede ser seducido en
nombre del beneficio, pero si podemos hacerlo hablando de frugalidad;
al valiente caballero que menosprecia las dificultades no es posible
amedrentarlo mediante el temor, pero podemos hacernos con él sir-
viéndonos de su inclinacidn por el riesgo; al hombre sagaz se llega sélo
a través del céleulo v de la luz de la razdu, por lo que no hay que tratar
de engarusarlo mediante la honestidad, sino que es preciso hacerle ver
que utilizamos métodos racionales y convencerlo mediante la sola efi-
cacia*?

Resulta imprescindible conocer de antemano las preferen-
cias del oyente para después tratar de adaptar o adecuar el dis-
curso, al menos en lo que se refiere a su apariencia, a esa natu-

2 Yang Bingan, Shiyi jia zhu Sunzi jiaoli, capitulo I, pp. 14-18.

» Yan Suijun ﬁf_ﬁ L H, Guignzi cidian 5375+ B 84, capitulo X, Hubei renmin
chuban she, Wuhan 1998, p. 80. Existe un gran debate en torno a la autenticidad y
dataci6n de este texto. Mientras que algunos sindlogos e historiadores consideran que
se trata de una falsificacién tardia, otros argumentan que tanto el estilo como el con-
tenido remite al final de! periodo de los Reinos Combatientes o comienzo de la dinas-
tfa Han. A propdsito de estas cuestiones, el lector interesado puede acudir a los traba-
jos de Liang Jiabin ¥2 3 #2, “Guiguzi kao 584 F %7, Dalu zazhi K[ 75 104
{1955): 12-15; de Chen Yinglue [& 9% B, Griguzi donzhi mijne 5 2 [ 29 5 34,
Xin Dongli Zazhi She, Taibei, 1972; y de Lin Gengdong ¥ # 8, Guigizi dowzhi
miji 525 5P B9 FL %, Zhengye, Tainan, 1975.
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raleza pa*ticvh’ﬁ Ahora bien, si para obtener la victoria con
facilidad en el 2mbito militar, el eminente estratega Sunzi consi-
deraba necesario vencer al enemigo antes de emprender el com-
bate contra &, en el ambito de la palabra, se trata ahora de
convencerlo o persuadirlo antes incluso de pronunciarse: del
mismo modo en que el éxito de la accién militar reside en en-
frentarse a un adversario previamente derrotado, el de la ac-
cibn sofistica reside en dirigirse a un oyente predispuesto a
aceptar completamente nuestras tesis.*

Los oradores v sofistas chinos son perfectamente conscien-
tes de que la palabra no es en ningtn caso un medio neutro,
indiferente con respecto a quien la pronuncia, es decir, que el

efecto persuasivo de aqueﬂo que se dice no depende tnicamen-
te del mero contenido de lo dicho, ni tan siquiera de la forma
en que se enuncia, sino también, y en gran medida, de la persona
que lo afirma. En efecto, a menudo, la eficacia de la persua-
sibn se debe mis al crédito o a la confianza que disponga el
orador que al propio discurso pronunciado: las mismas paia-
bras emitidas por dos personas diferentes no producen jamas
el mismo efecto sobre el interlocutor. Una vez més, el capitu-
lo dedicado 2 las dificultades de la persuasion incluido en la
obra del pet zsacior ieglsta Han Fei contiene una elocuente ilus-
tracién a propdsito de la desprs ogoruonada mﬂaencn que las
inclinaciones (avombles o desfavorables del principe ;uegan
en la consideracion de las palabras y los hechos llevados a cabo
pOr sus ministros y consejeros:

Antafio, Mizi Xia era el ministro favorito del principe de Wel. En el
reino de Wei existia una ley que castigaba con la ampuracion de un
miembro al funcionario que se sirviera del carrua;e real sin autoriza-
c1én. Una noche Mizi Xia lo utilizé sin autorizacién con el propdsito

¥ En El arte de la guerra de Sunzi se lee: “Antiguamente, se consideraban hibiles
estrategas a quienes eran capaces de vencer al enemigo con facilidad. Los buenos estra-
tegas no merecian la fama ni por clarividencia ni por gallardia, ya que sus victorias es-
taban libres de toda mcertidumbre. La ausencia de incertidumbre se debe a que toma-
ban las medidas necesarias para que la victoria resultara siempre inevitable al enfrentarse
aun enemigo derrotado de antemano” (Yang Bingan, Shiyi jia zhu Sunzi jiaoli, capitu-
lo IV, pp. 74-75). Se trata, en efecto, de un principio comin a todo el pensamiento
estratégico chino. En ese mismo sentido, el capitulo XV del Huainanzi sostiene: “Quie-
nes son competentes en el uso de las armas, debilitan previamente al adversario para
combatirlo posteriormente.” (ZZJC, p. 257)
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de prestar ayuda urgente a su madre enferma. Al enterarse, el principe
dijo: §Qué piedad filial la suya! Por su madre ha desdefiado el terrible
castigo’. En otra ocasidn, paseaban por el parque real cuando el favori-
to cogi6 un melocoton, lo mordié y al comprobar que estaba maduro
se lo ofrecié al principe. Este exclamé: ‘{Me adoral En su deseo por
ofrecerme la mejor fruta ha olvidado que su boca la habia probado ya’.
Mas cuando la belleza de Mizi Xia se marchito y sus encantos palidecie-
ron, todo en €l se hizo censurable para el principe: ‘Y pensar que ese
individuo utilizé el carruaje real sin mi autorizacion y que me ofrecid
los restos de una fruta.” Los gestos de Mizi Xia son los mismos mas,
cuando el afecto dio paso a la repulsion, aquello que antes habia desper-
tado la mas alta consideracién se convirtié entonces en crimen. Asi, las
palabras de quien se dirige al principe gozando de su afecto se tienen
por justas y no hacen mds que reforzar su afecto; mas, las proposiciones
de quien sufre la repulsion del soberano se tienen siempre por errores y
no hacen sino aumentar su desagrado. Por eso, recomiendo a qulen
dirija sus consejos y discursos al poderoso cons1dere con la maxima
atencion el afecto v la repulsion del principe antes de hablar.’

Por tanto, el sofista competente debe primero ganarse la
confianza y la adhesién emocional del soberano con el fin de
garantizar que sus palabras sean juzgadas desde la parcialidad
de una dimension subjetiva proplcm o para evitar, al menos,
que lo sean desde una antipatia que resultaria definitiva y que
condenaria a la esterilidad del fracaso todos sus esfuerzos persua-
sivos posteriores. Ahora bien> no se trata de obtener una con-
fianza en el sentido moral del término, es decir, un compromiso
firme entre la palabra emitida y el acto hacia ol que dicha pala-
bra apunta, sino una confianza artimafiosa (o expresado en
términos de estrategia militar: una seduccion, una atraccion)
lograda mediante la adulacion y que sirve en realidad como
trampa o sefiuelo, como Instrumento preliminar para asegu-
rar la facilidad de las manipulaciones verbales del sofista.

Una vez que las inclinaciones subjetivas del interlocutor
amparan la intervencién del orador, éste puede desplegar enton-
ces un segundo y definitivo velo de artificios y engafios fabri-
cados esta vez con palabras; superadas las iniciales barreras o
resistencias psicologicas del oyente, el habil consejero puede
ya quebrar por completo la relaciéon entre los nombres o las
designaciones (ming %) y la realidad efectiva que éstas desig-

% Chen Qtyou, Hanfeizi xin jiao zhu, capitulo XII, pp. 268-269.
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nan en principio (shi B).** Una vez disuelto el vinculo entre
lenguaje y realidad, el sofista esta en disposicién de explotar
todas las poslb1hdades de atraccién y encanto que posee un
discurso hueco (x# ), autoreferencial, desprovisto de cual-
quier deuda con lo real.” El uso de ese lenguaje autoreferencial
es, sin duda, uno de los procedimientos més caracteristicos de
los sofistas chinos; sus arengas se sittian en un plano en el que,
sin la incémoda sujecion del vinculo con lo real, las palabras
remiten a si mismas y generan una suerte de red circular en-
volvente gracias a la cual adquieren un poder absoluto de fas-
cinacion. Los discursos del habil orador evocan entonces la
belleza y el candor de las ninfas mas delicadas, la abundancia y
riqueza de los palac1os mas opulentos, el resplandor y la ele-
gancia de las joyas mas suntuosas, la cadencia y armonia de las
melodias mas afinadas:

% En el pensamiento chino, todo objeto o forma (xing J) desemboca necesaria-
mente en un nombre (ming Z); atodo lo que posee una configuracion fisica le corres-
ponde una denominacién. Todas las corrientes de reflexién que nacen y se desarrollan
en este periodo comparten la creencia en una solidaridad necesaria entre los nombres
y las formas ; por la mismarazdn, consideran que los nombres denotan originalmente
una realidad efectiva (shi B). De ahi el componente desestabilizador de la propuesta
sofistica que consiste precisamente en dinamitar los fundamentos de esa creencia.

7 No es una casualidad si los términos que en chino denotan las proposiciones
que remiten a un referente real (shi ) y las que no remiten mas que al mero significa-
do (xz J&), se encuentran estrechamente vinculados también ala literatura estratégica.
En efecto, las nociones “shi” y “xu” tienen un papel fundamental en el desarrolio de la
teoria militar de la China antigua aunque, en ese contexto particular, su campo se-
mantico resulte algo diferente. Ambas nociones dan titulo al sexto capitulo del trata-
do mas célebre de la antigiiedad, El arte de la guerra de Sunzi. En dicho texto, la no-
c16n “xu” se refiere a las secciones o partes débiles, huecas, del ejército; a su vez, la
nocibn “shi” significa en ese mismo contexto las fracciones o partes solidas, consisten-
tes, del mismo. Con todo, en la medida en que el combate 1deal concebido por Sunzi
consiste en enfrentar pares de opuestos, en los que uno de los componentes de dichos
binomios se encuentra en una posicion abiertamente ventajosa respecto de la otra, se
trata de enfrentar por tanto a un grupo numeroso contra uno escaso, de contraponer
unidad frente a dispersion, etc. Asi pues, el general competente debe arreglarselas
para conseguir que sus tropas 0 posiciones consistentes golpeen las tropas o posicio-
nes huecas del rival. En ese sentido, tal y como el propio Sunzi manifiesta a lo largo
de ese capitulo, se requiere la facultad de ocultar las carencias o inconsistencias y de
camuflar, de hacer pasar por debilidad, la propia fortaleza o solidez. Por tanto, el
binomio xu-shi remite, en Gltima instancia, al artificio, a la simulacién y disimulacién
de la que también participa el sofista cuando se sirve de discursos huecos (xx yan &
E) para encandilar y envolver la mente del soberano. Al igual que en la guerra, el en-
gafio, la seduccidn y el sefiuelo, constituyen un elemento fundamental para el éxito
de la persuasién.
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Para seducir al resto mediante el discurso, adérnalo con oro, piedras
preciosas, perlas, y jade; para obtener la atencién del resto medmnte el
discurso, vistelo con ricos adornos y finos ornamentos; para cautivar al
resto medmnte el discurso, armonizalo con la intensa musica de los
tambores, los timbales, los latides y las cfraras.®

En este tltimo pasaje, Xunzi explota la plasticidad de la
gramatica china y juega con varios planos de significacion si-
multaneamente: por un lado, parece sugerir el modo en que el
sofista u orador debe utilizar el lenguaje: las frases, los ejem-
plos, las pausas deben ser tan deslumbrantes como las propias
metaforas que utiliza para evocarlas; por otro lado, las image-
nes utilizadas parecen referirse también a la practica habitual
de los Reinos Combaiientes segin la cual los sofistas o diploma-
ticos acudian ante el soberano con una inmensa estela de carrua-
jes repletos de sedas y joyas acompafiados de hermosas bailari-
nas y habiles misicos con los que pretendian impresionar y
obtener su favor; por tltimo, el pasaje funciona también como
una metafora o ilustracion general de como gracias a la efica-
cia y utilidad del discurso persuasivo, éste y su detentor aca-
ban transformandose en un precioso tesoro para el soberano.

En definitiva, es ahora cuando el sofista o consejero se
vuelve mas peligroso, cuando su discurso secreta la mayor efi-
cacia envolviendo v fascinando por completo la imaginacion
del soberano que, preso de las apariencias y de los majestuosos
significantes a los que remite la hueca palabreria del orador,
no ofrece ya ninguna resistencia. Imbuido de una parcmhdad
que sanciona favorablemente y de antemano cualquier juicio
emitido sin contrastar su veracidad o correspondencia con la
realidad, el principe se deja llevar por la caudalosa corriente
del discurso seductor; el sofista logra entonces invertir la dia-
léctica que deberia imperar entre soberano y sibdito, entre
dominante y dominado, por cuanto la fuente exclusiva de la
autoridad absoluta ha quedado expuesta a la mirada y volun-
tad del orador mientras que éste, opaco e impenetrable, se
oculta tras el vacio de sus palabras y queda fuera de su alcance.
Al igual que en el ambito militar, en donde para ejercer la
dominacion sobre el adversario es preciso despojarse de toda

B Xunzi, ZZJC, capitulo V, p. 53.
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forma constante (wn xing), es decir, es preciso vaciarse ontolo-
gicamente, la esfera de la persuasion exige tambieén una rotal
ausencia de determinacion o configuracién para lograr 1 impo-
ner su voluntad al interlocutor; el sofista no debe en ningiin
caso albergar prejuicio u opinion alguna: como el agua, debe
mostrarse permanentemente disponible y vacio (wu) para po-
der moldearse con precision a los contornos de su oponente y
superar de ese modo su oposicion original. Esa ausencia radi-
cal que vertebra toda su naturaleza resulta fundamental en el
orador no sélo para poder desplegar su facultad de adaptacion
sino también para esquivar y desbaratar cualquier intento por
revelar, desenmascarar, sus verdaderas intenciones: resguarda-
do dos veces por el vacio de sus opiniones y por lo hueco de
sus enunciados, el sofista se sitia en la raiz del insondable va-
cio originario (dao) que, para el pensamiento chino, domina
todas las cosas: por muy paraddjico que pueda resultar para
nuestra tradicion, en China, el no ser, aquello que carece de
configuraciones o formas permanentes, es anterior y controla
aquello que estd ya formado, que posee una constltumon pre-
cisa. A partir de ese singular esquema ontoldgico, la accion del
sofista se fusiona y confunde con la sutil eficacia de los espiri-
tus (shen) y certifica asi los patrones esenciales de una manipu-
lacion absoluta ejercida esta vez por medio de la palabra. €
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